Biocheminements de carriére pour un

Représentant de commerce

Jeunes diplomés Niveau d'entrée Changement
« Dipléme en sciences de la vie ou Adjoint aux ventes, analyste des ventes de carriere
autre domaine scientifique — b —

Ventes techniques,

+ développement des entreprises,
« Dipléme en affaires ou en marketing marketing ou service a la
3a5ans clientele
Représentant de commerce
5a10ans
Gestionnaire des ventes de district
10 ans et plus
Chef régional des ventes
(exige habituellement la détention d’un diplome
d’études supérieures en administration des affaires
doublé d’un parcours scientifique)
Fonctions reliées au poste « Déterminer les perspectives de vente
(vous pourriez étre responsable de plus « Préparer des arguments de vente
d’une fonction) « Faire des visites de vente
- Etablir des relations a long terme avec les clients
Les titres réels du poste peuvent varier Iégérement d’une organisation a une autre.
Les Biocheminements de carriére se veulent des guides destinés aux personnes
qui veulent faire carriére dans la bioéconomie. lls ont été mis au point a partir
de recherches secondaires.
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